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Wer wir sind, 
und wer zu Ihnen spricht 
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 Mediengruppe mit 190 

Jahren Kölner Tradition 
 

 Was uns antreibt: „Wir 

liefern einfach relevante 

Reichweite für KMUs in 

Mobile, Online & Print.“ 
 

 25.000 zufriedene 

Kundenbeziehungen 
 

 Seit 2013 einer von 18 

Google Premier Partnern 
 

 Patrick Hünemohr 

seit 2001 CEO 

bei Greven Medien 

 

 

 

 

 
 



Meine „neue Mandate“ Agenda 

1. BING Ads 

Wie Sie mit Microsofts Suchmaschine - als Alternative zu 

Google - an neue Mandate kommen können!  
  

2. YouTube 

Wie Sie Ihre Kanzlei mit Bewegtbild auf der 2. größten 

Suchmaschine in Deutschland platzieren! 
  

3. Facebook 

Wie Sie den größten Social Media Kanal für Ihre Kanzlei 

arbeiten lassen können! 
 

4. Conclusio 

Was haben wir jetzt gelernt? 
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1. BING Ads 
Marktanteil in Deutschland 
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1. BING Ads 
Marktanteil in Deutschland 



1. BING Ads 
Microsoft hat ein mächtiges Universum  



1. BING Ads 
Partner kommen dazu  



1. BING Ads 
Suche wird bei Partnern eingebunden 



1. BING Ads 
Suche geht in neue progressive Produkte ein 



1. BING Ads 
Microsoft, BING und Drittanbieter machen Volumen 



1. BING Ads 
Nutzer Bing vs. Google 



1. BING Ads 
Die Einkommensverteilung 



1. BING Ads 
Universitäten sind historisch verankert an MS 



1. BING Ads 
Klickpreise (CPC) und Klickraten (CTR) … 



1. BING Ads 
Und so sieht das ganze aus … 



1. BING Ads 
Zu den Fakten die wir bei unseren Kunden messen 

Unsere Erfahrungen mit dem BING Netzwerk bestätigen die 

Annahme: die Klickpreise sind „signifikant“ günstiger … 

-44% 

-56% 



1. BING Ads 
Zu den Fakten die wir bei unseren Kunden messen 

Bei der CTR (Klickrate = Verhältnis Klicks zu Einblendungen) hat 

Google die Nase vorne. Aber: nicht im Verhältnis der Kostenersparnis! 

-22% -48% 



1. BING Ads 
Zu den Fakten die wir bei unseren Kunden messen 

Bei den Positionen der Anzeigenausspielung hat BING die Nase wieder 

deutlich vorne! Hier ist „noch“ weniger Wettbewerb unterwegs. 



1. BING Ads 
Beispiel: unser Kunde RAe Karthaus Dörper 

Impressionen Klicks Ausgaben CTR CPC 

Bing Google Bing Google Bing Google Bing Google Bing Google 

Arbeits-

recht 
1.322 1.156 46 52 32,07 38,42 3,48% 4,50% 0,70€ 0,74€ 



1. BING Ads 
Fazit … eine echte Alternative zu Google AdWords 

#1 Der Marktanteil von BING liegt mit rd. 15% zu 

 Beginn 2018 „langsam“ auf einem relevanten  

 Niveau! 

 

#2 Der Wettbewerb auf BING ist im Bereich der 

 Jurisprudenz noch überschaubar - hier lassen 

 sich jetzt gute Positionen besetzen! 

 

#3 BING bietet günstigere Preise bei nahezu gleicher 

 Klickrate (CTR) 
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2. YouTube 
Erkennen Sie den Unterschied zwischen 
einer Google und YouTube Suche? 

Können Sie mir sagen, welche Suche von 

google.de und welche von YouTube ist? 
 



2. YouTube 
53% der dt. Bevölkerung schauen wöchentlich Video 



2. YouTube 
Suche nach Rechtsfragen auf YouTube? JA!!! 



2. YouTube 
Und so sieht das ganze aus … 



2. YouTube 
Und wie wird YouTube Werbung abgerechnet? 

Sie zahlen nur für die Videos … 
 

a)  die angeklickt werden und z.B. auf Ihre Website führen 
 

b)  die länger als 30 Sek. angesehen werden – oder  

     komplett bis zum Ende geschaut werden! 
 

im o.g. Beispiel waren somit 71% aller Views kostenfrei! 

Der Cost-per-view beträgt 0,05 €!!!  

  
 



2. YouTube 
Was wir noch so alles erfahren … #DSGVO Hilfe ;-)) 
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Jeder Klick auf den 

Companion Banner ist gratis! 

Kosten fallen nur an, wenn 

man 30 Sekunden anschaut. 

Also bis zum Ende! 

2. YouTube 
Weiterer Vorteil – Companion Banner ist for free! 



2. YouTube 
Fazit … Bewegtbild funktioniert für Kanzleien! 

#1 YouTube hat das „only für kids“ Niveau längst 

 verlassen und bietet jede Menge Suchvolumen 

 zu relevanten Suchen nach Jurisprudenz 

 

#2 Die Parametrisierung der Kampagne nach Ort 

 in Verbindung mit Alter, Interessen und  

 Keywords eignet sich sehr gut für die 

 Ansprache neuer Zielgruppen 

 

#3 Der Cost-per-View ist extrem günstig und bietet 

 speziell für neue Kanzleien, sehr sehr gute  

 Brandingmöglichkeiten (hier bin ich!) 
 

Kleiner Tipp: 

das Video können Sie auch für Ihre Website nutzen 
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1. BING Ads 
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3. Facebook 

2017 erreicht FB in Deutschland 30 Mio. Nutzer 
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3. Facebook 

2017 erreicht FB in Deutschland 30 Mio. Nutzer 

Quelle: Social Media Atlas // 3.500 Internetnutzer ab 14 Jahren 
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3. Facebook 

Und hier können Sie sich platzieren … 

Das sind die möglichen Platzierungen für Ihre Kanzlei: 
 

1. Desktop Newsfeed // Fanpage erforderlich 

2. Desktop rechter Spalte 

3. Mobile Newsfeed // Fanpage erforderlich 
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3. Facebook 

Und so lassen sich die Zielgruppen finden … 
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3. Facebook 

Und hier die wichtigsten KPIs aus einem Monat … 
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3. Facebook 

Und hier das Ergebnis aus 6 Monaten … 

Bisheriges Ergebnis bei dieser Kanzlei nach 6 Monaten Kampagnelaufzeit 
 

 456 Klicks auf die Homepage 

bei 76.649 Impressionen (CTR 0.5%) 
 

 Kosten pro Klick: 0,69 € // vs. Google von rd. 2,56 €! 
 

 Erzielte Mandate: nach Aussage Kunde 2 (Familienrecht) 

(CPO 157,- € pro Mandat)  

 



#1 Datenskandal hin oder her – Facebook ist noch 

 immer das größte Social Network in Deutschland 

 das eine Menge Reichweite für Kanzleien bietet 

 

#2 Die Parametrisierung der Kampagne nach  

 soziodemographischen Kriterien ist TOP! 

 

#3 Die Kosten für Social Media Werbung über  

 Facebook sind sehr überschaubar und liefern 

 gute Conversions 

3. Facebook 

Social Media lässt sich herrlich parametrisieren … 
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4. Conclusio 

Was haben wir jetzt gelernt? 

#1 Ja, es gibt sie – die Kanäle, die eine echte 

 Alternative zu Google darstellen – und sie 

 gewinnen alle Marktanteile dazu … 

 

#2 Kanzleien die hart auf Leads und Kontaktanbahnung 

 setzen, haben mit BING und Facebook sehr gute 

 Möglichkeiten (günstiger CPC bei ordentlich Volumen) 

 

#3 Kanzleien die gerade starten oder gerne neue 

 Zielgruppen ansprechen wollen haben mit YouTube 

 die günstigste Möglichkeit Branding zu betreiben … 
 

Besuchen Sie uns doch gerne an unserem Stand – wir 

zeigen Ihnen fix auf, wie wir für Sie neue Mandate holen! 

Und: ich kann Ihnen bei YT eine 6 für 5 Kampagne bieten 



Vielen Dank 
Ihr Patrick Hünemohr 
  Geschäftsführer der GREVEN Group 
Folgen Sie mir gerne bei … 
 
 

 www.twitter.com/huenemohr  
 

 www.huenemohr.de 
 

 facebook.com/huenemohr 
 


